
   

⾃分の強みや資源を活かした
ビジネス設計の⽅法
「時間・能⼒・⽬標」の整理術
ビジネスモデル構築の基本

       
 

⾹川県⽣まれ、コンビニ業界で商品本部にて加⼯⾷品・⾮⾷品などの
MD（マーチャンダイザー）に着任し、在任中は売上２億円以上を上
げ続ける。
その後、コンサルティング事業を⽴ち上げ、⾷品製造販売会社を１年
で⿊字化に成功。⾷品の加⼯で発⽣する残菜などをブランド化し全国
へ展開、⾷品や雑貨の販路拡⼤。
サカビズでは、年間1200件を超える売上アップ相談を受け、280件の
創業・起業に携わり、⼈気店や事業を数々、⽣み出している。

12名／無料先着順

講演内容 この講座で学べること こんな⼈におすすめ
⾃分を知る（強み・価値観・時間の
使い⽅）
継続できるビジネスの条件とは？
モチベーションが続く⽬標の⽴て⽅

起業に興味はあるが、何から始め
て良いかわからない⽅
やりたいことはあるが、時間や能
⼒に不安がある⽅
⾃分らしく⻑く続けられるビジネ
スを作りたい⽅

情熱だけじゃ続かない！「仕組み」構築を学べる

無理なく継続するための
創業・起業セミナー

     
      

⼟
（受付開始／9:45〜）

講師
坂出ビジネスサポートセンター
（サカビズ）センター⻑

森 修 （もり おさむ）

主催：坂出ビジネスサポートセンター (サカビズ) 
協⼒：坂出商⼯会議所

事務局( サカビズ )

T E L ∕ 0877-85-3015

⽇時

場所

定員

①坂出ビジネスサポートセンター�Saka-Biz
②オンライン・Zoom

お問い合わせ

お申し込みはこちら

2025 7.19
10:00 11:30

事業継続のために知っておきたい

「時間・能⼒・⽬標」
の３点セットで考える
創業・起業を⽬指すうえで、まず⼤切なのは「⾃分を知るこ
と」です。⾃分の強みや価値観を把握するのはもちろんです
が、無理なく事業を継続するためには、次の３つのポイントが
⽋かせません。

「①時間の把握�②能⼒の把握�③⽬標設定」
この３つのバランスが取れていなければ、ビジネスの仕組みを
うまく作ることはできません。創業・起業は、あなた⾃⾝を表
現する⼤きなチャンスでもあります。だからこそ、“無理をしな
い”設計が成功への鍵。このセミナーでは、安定した事業継続を
⽬指すための考え⽅とヒントを⼀緒に学んでいきましょう。

坂出ビジネスサポートセンター

�(URLは申し込みされた⽅にお送りいたします)


