
 坂出ビジネスサポートセンター
 (サカビズ) センター長

森　修
香川県生まれ。コンビニ業界で商品本部にて加工食品、非食品などの MD(マーチャンダイサ
ー）に着任し、在任中は300人のチームをまとめ上げ、売上2億間以上を上げ続ける。 その後、
コンサルティング事業を立ち上げ、食品製造販売会社を1年 で黒字化に成功。食品の加工で発
生する残菜などをプランド化し全国へ展開、食品や雑貨の販路拡大。
サカビズでは、年間1200件を超える売上アップ相談を受け、280件の
創業・起業に携わり、人気店や事業を数々、生み出している。
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「飛び込み営業」「SNSでの発信」でも成果が出ないと悩みを抱
える事業者は少なくありません。営業や集客を「がんばるもの」
から「仕組みで回るもの」へ変える方法をお伝えします。売れる
仕組みを整理し、問い合わせが生まれる状態を目指す90分です。

〜飛び込みだけが営業じゃない〜〜飛び込みだけが営業じゃない〜

飛び込み営業に
限界を感じている

SNS発信も
お問い合わせに
繋がっていない

弊社にあった
集客方法を
見つけたい
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講師
もり　　     おさむ

飛び込み営業に頼らず
売上が生まれる仕組み

SNSを“集客装置”として
活かすための基本構造

事業に合った集客・
営業の方向性の見つけ方

18

場所 坂出ビジネスサポートセンター（サカビズ）
香川県坂出市室町二丁目３番５号 坂出市役所 東館１階

このセミナーで学べること このセミナーで学べること このセミナーで学べること

1 2 3

御社（あなた）の事業に合った
集客・営業のやり方を見つける90分
御社（あなた）の事業に合った
集客・営業のやり方を見つける90分

オンライン受講可能

SNS時代に合った
「売れる仕組みづくり」セミナー
SNS時代に合った
「売れる仕組みづくり」セミナー


